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Con sede a Oxford nel Regno Unito, Achilles possiede un network di  uffici  in  EMEA America ed Asia Pacific. La nostra organizzazione identifica valuta monitora le informazioni relative ai network di fornitori di circa 700 maggiori aziende mondiali. Le nostre soluzioni riducono i rischi, i costi di gestione dei fornitori e creano nuove opportunita di guadagno per gli acquirenti.                                                          www.achilles.com

Business Development Manager Centro Nord Italia ref. bdmit
Il Ruolo: riporta al Regional Director South Europe e sviluppera le vendite nell'area geografica assegnata.

La/Il candidata/o ideale: ci rivolgiamo a professionisti con almeno 4 anni di esperienza maturata nelle vendite di ciclo complesso , in possesso di una chiara compresione dei processi di vendita basati sui valori che soddisfanno le necessità dei clienti stessi, o alternativamente a persone con approfondita esperienza nell settore procurement come responsabili acquisti e che vogliono intraprendere una carriera commerciale. 
Una buona conoscenza della lingua Inglese scritta e parlata e la residenza nel Centro Nord Italia completano il profilo. 

Offriamo: un ambiente di lavoro aggressivo e confortevole, in una società leader a livello mondiale L’inserimento prevede un trattamento economico fisso piu bonus e car allowance. 
E’ prevista, dopo un periodo di prova, un assunzione a tempo indeterminato.
Achilles ringrazia sin d'ora tutti coloro che invieranno il curriculum ed entrerà in contatto entro 30 gg. con le candidature ritenute adeguate. I candidati, ambosessi, possono inviare, un curriculum dettagliato via e mail riportante foto ed attuale retribuzione salariale con autorizzazione al trattamento dei dati personali specificando nel ogetto il ns. Rif a jobs@achilles.com
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